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Der Lead-Advisory-Prozess 

mittel- bis langfristig 

Kosteneinsparungen 
z.B. durch Reduzierung von 
•  Komplexität 
•  Overheadkosten 
•  Personalaufwand 
•  Material- und Sachkosten 
•  Anpassung des Geschäftsmodells 

Status-Analyse: strukturell / finanziell 
Zeitrahmen für Handlungsalternativen 

kurz- bis mittelfristig 

Kapitalbeschaffung 
z.B. durch 
•  Private Equity 
•  Mezzanine-Finanzierungen 
•  Verkauf von Geschäftsanteilen 
•  Verkauf von Aktiva / Immobilien 

kurzfristig 

Stillhalteabkommen mit den 
Hausbanken 
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•  Datensammlung zum Objekt (Stärken / 
Schwächen), Standort, Marktsituation, 
Wertindikation 

•  Befragung der Beteiligten: 
Kreditgeber/-nehmer, Nutzer / Mieter, 
Experten 

•  Zusammenfassende Potenzialanalyse 

•  ggf. Revitalisierungskonzept 
(z.  B. neue Nutzung, Nachvermietung) 

Phase I 
Anamnese / Konzept 

RISK-MANAGEMENT 

BRÜGGEMANN GMBH Unternehmenspräsentation 15 

Das 3-Phasen-Modell 

•  Treuhandfunktion für den Auftraggeber 
•  Lead-Advisory-Funktion mit: 

1. Struktur- und Ablaufplanung des 
Projektes 

2. Auswahl und Steuerung der Beteiligten 
inklusive externer Experten 

3. Moderation: Kommunikationsfähigkeit 
wiederherstellen, Kompromisse finden  

4. Krisenkommunikation extern und intern 

•  Festlegung des Transaktionsverfahrens 
inklusive Bieterverfahren 

•  Selektive internationale Vermarktung 

•  Umsetzung im Off-Market-Verfahren 

•  Verhandlungsführung 

Phase III 
Transaktion 

Phase II 
Moderation / Pushing 

30. März 2017 

6 - 8 Wochen 2 - 3 Monate 6 Monate 
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Der Lead-Advisory-Prozess 

nicht (mehr) in Eigenbesitz 
benötigte Objekte 

nicht (mehr) 
benötigte Objekte 

Analyse des Immobilienbestandes 
Art, Standort, Zustand, Nutzung, Potenziale, Finanzstatus 

marktgerechte Valuation 

Verkauf und Rückmietung 
(Sales and Lease Back) Verkauf 

Investorennetzwerk der Brüggemann GmbH 

ermöglicht professionelle und diskrete 
Off-Market-Transaktionen 

30. März 2017 


