Status-Analyse: strukturell / finanziell

Zeitrahmen fiir Handlungsalternativen

CORPORATE
RESTRUCTURING N
Der Lead-Advisory-Prozess AN

kurzfristig kurz- bis mittelfristig

Stillhalteabkommen mit den Kapitalbeschaffung
Hausbanken z.B. durch
 Private Equity
* Mezzanine-Finanzierungen
« Verkauf von Geschéftsanteilen
« Verkauf von Aktiva / Immobilien

Analyse des Immobilienbestandes

Art, Standort, Zustand, Nutzung, Potenziale, Finanzstatus

» marktgerechte Valuation

nicht (mehr) nicht (mehr) in Eigenbesitz
bendtigte Objekte benétigte Objekte
Verkauf und Riickmietung
Verkauf (Sales and Lease Back)

Investorennetzwerk der Briiggemann GmbH

p ermoglicht professionelle und diskrete
Off-Market-Transaktionen

mittel- bis langfristig
Kosteneinsparungen

z.B. durch Reduzierung von

« Komplexitat

« Overheadkosten

« Personalaufwand

« Material- und Sachkosten

« Anpassung des Geschaftsmodells
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